ArTiS-Atolye

Arastirma Ticarilestirme Stratejileri Atolyesi

Sabanci Universitesi Nanoteknoloji Arastirma ve Uygulama Merkezi
ve
Sabanci Universitesi Miihendislik ve Doga Bilimleri Fakiiltesi
isbirligi ile

Tarih: 5 Nisan — 21 Haziran 2021

Amag

Arastirma sonuglarinin ¢iktisi olan bulusun yeni bir bakis agisi ile degerlendiriimesi ve
arastirmacinin  deneyimleri disindaki uygulamalar ve pazarlarin incelenme becerilerinin
kazandiriimasidir.

ArTiS Ekipleri Kimdir?

Universite-Sanayi isbirlikleri ile, akademik arastirma sonuclarindan sosyo-ekonomik katma deger
yaratilmasi hedefine yonelik ticarilestirilme startejileri gelistiren ekiplerdir.

Kimler Katilabilir?

e Herhangi bir uzmanlik alaninda Lisans (3.y1), Lisansistlii ve Doktora sonrasi ¢alismalar
yuriten girisimcilik egilimli kisiler katima uygundur.

e Herbir ekip farkli disiplinlerden 3-4 kisi igerir.

e Ekipler, farkli uzmanliklarin uygun karmalarinin elde edilebilmesi igin  bireysel
basvurulardan secilerek olusturulur.

Teknik veya is Gelistirme Bilgi ve Deneyimi Gerekli mi?

Cok disiplinli ekipler olusturulmasi hedeflendiginden ilgili ve arastirma sonugclarinin
ticarilestirilmesi streclerini deneyimlemeye merakli herkes basvurabilir. Teknik ve/veya isletme
bilgi ve deneyimi gerekli degildir ancak girisimcilik ruhu ve yaklasimi zorunludur.

Programin Kurgusu

o Atolye, SUNUM biinyesinden bir koordinator tarafindan yonetilir.




e Farkl disiplinlerden 3-4 kisi iceren ekiplere ticarilestirilmesi diginilen bir arastirma
sonucuna iliskin dosya teslim edilir.

e Her ekibe, SUNUM is Gelistirme ekibinden bir uzman atanir.

e Ekipler kendi aralarinda “bulusun” gergek hayattaki olasi uygulamalarini tartisirlar ve
olusturduklan fikirlerin dogrulugunu SUNUM is Gelistirme Uzmani destegi ile sektor
temsilcileri ile goriiserek irdelerler.

e Ekipler her hafta gelisim raporlarini diger ekiplerle paylasirlar.

e Program sonunda hazirladiklari raporlari sozIli olarak sunarlar ve kendilerine verilen
bulusun basarili bir sekilde ticarilestirilme potansiyelini tartigirlar.

e En basarili ekibe bir 6dl verilir.

e Katilim Ucretsizdir.

Ne Zaman?
e 5 Nisan — 21 Haziran arasi (10 Hafta) haftalik grup ve ekip toplantilari

e Her ekip elemaninin haftada en az 6 saat 6zel saha galismalari ve rapor hazirliklari igin
haftada 4 saat de At6lye programlarina katilim icin zaman ayirmasi beklenir.

e Ekteki program uyarinca haftada 1 saat teorik ders (Zoom lzerinden)
e Haftada 2 saat gelisme raporu tartismalari

e Haftada 1 saat ekip yoneticileri projeler 6zelinde goriismeler

Ne Kazanirim?

e Bir fikrin ticari bir Girine donltsum siregleri ve bunlarla iliskil bir dizi bilgi ve beceri

Takim calismasi ve takim yonetimi
e Bir teknolojinin veya Grlinin anahtar ticari faydalarinin belirlenmesi
e lgli rakiplerin ve potansiyel isbirliklerinin saptanmasi

e lgili sanayi uzmanlarinin belirlenerek temasa gecilmesi ve bilgi toplama becerilerinin
gelistirilmesi

e Kisisel network olusturulmasi

e Teknolojilerin ticarilestiriimesine yonelik projelerde kullanilan metodolojilerin
ogrenilmesi

e Farkli kaynaklardan toplanan verilerin irdelenerek slziilmesi ve anlamlastiriimasi
becerileri

e Uzman olmayan dinleyicilere teknik icerikli sunum yapma becerileri



Fikri Miilkiyet Konulan?
e Tim ekiplerin tyeleri “Bireysel Gizlilik Anlasmasi” imzalarlar.

e Programda yer alan tim katilimcilar, s6éz konusu projenin ticarilesmesi durumunda
herhangi bir ticari hak beklentisi igcinde olmayacaklarini pesinen beyan ederler.

Nasil Bagvurulur?

e Basvurular artis.sunum@sabanciuniv.edu adresine giincel bir CV ve bir ilgi beyan
mektubu ile yapilir. Basvuran kisinin ekipte beraber calismak istedigi kisiler varsa
gerekgeleri ile belirtmesi beklenir. Tim adaylara girisimcilik yatkinhigi testi yapilacaktir.
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Arastirma Ticarilestirme Stratejileri Atélyesi
Teorik Ders Programi

Girig: Neden Ticarilesme? Ticarilesmeye Yaklagim Nasil Olmali?

06 Nisan 2021 Girigimcilik: Firsatlar ve Riskler
Prof. Dr. Susanne Durst - Tallinn University of Technology, Estonya

Girisimcilikle ilgili temel kavramlar, girisimcilik faaliyetlerinin getirdigi firsatlar ve risklere
deginilecektir. Katihmcilar, basarili ve basarisiz girisimcilerin temel 6zelliklerini ve potansiyel
riskleri nasil en aza indireceklerini 6grenecekler.

13 Nisan 2021 is Gelistirme Modelleri ve Siiregleri
David Massz — Seri Girisimci ve Melek Yatirimci

Fikirlerin Uretilerek ve basarili bir ise dontstlrilmesi ¢cok 6nemli olsa da, zaman alicidir ve farkli
beceriler ve kaynaklar gerektirir. Katilimcilar, deneyim paylasimi odaginda, farkh model ve
slrecleri uygulayarak bir is yaratmayi 6grenecekler.

20 Nisan 2021 inovasyonu ve inovasyonun Basarisini Olgmek
Prof. Dr. Helena Forsman — SUNUM (Yari Zamanl Arastirmaci), Finlandiya

Bu dersin amaci, katilimcilara inovasyon, inovayonun tipleri ve derececeleri hakkinda
bilgilendirme yapmak ve farkindalik kazandirmanin yani sira, inovasyonun nasil dlglilecegini de
deginmektir. Ayrica, inovasyon basarisinin élgtilmesi ve 6lciim kriterlerini anlamak da igerigin bir
parcasidir.

27 Nisan 2021 Yenilik Arastirmasi: “Yeni” Nedir?
Bjorn Jurgens — EU IP Helpdesk & IDEA, ispanya

Yeni ve yikici fikirler, inovasyon ve teknoloji tabanh girisimciligin basarisi igin kritik 6neme sahiptir.
Katilimcilar, fikirlerinin sadece yeni mi, yoksa benzersiz mi oldugunu test etmek igin yenilik
arastirmasini ve yenilik arastirmasi araglarini nasil kullanacaklarini 6grenecekler.

04 Mayis 2021 Fikirlerin Degerlendirilmesi, is Modeli Kanvasi
Dog. Dr. Pelin Demirel — Imperial College London, ingiltere

Dersin amaci, is fikirlerini degerlendirmek icin kullanilan is Modeli Kanvasi gibi yontemleri
tanitmaktir. Katilimcilar, is fikirlerinin degerlendirilmesi hakkinda bilgi edinecek ve projeleri icin
is Modeli Kanvasini kullanma konusunda daha iyi beceriler kazanacaklar.

10-14 Mayis 2021 ARA



18 Mayis 2021 Patentler Bir Girisim Fikri Olarak Nasil Kullanilir?
Pia Bijork — European Patent Office, Almanya

Girisimci fikirlerin bir kaynagi patentlerdir. Ders igerigi, katilimcilarin yeni girisimler yaratmak igin
patentleri ve patent veritabanlarini verimli bir sekilde kullanma becerilerini kazanmalarina ve yeni
isler icin patentlerin faydalarini ve risklerini gormelerine yardimci olacaktir.

25 Mayis 2021 Finansmana Erisim: Yenilikgi Fikirler igin Mevcut Fonlar
Dog. Dr. Serdal Temel — SUNUM (Yari Zamanl Arastirmaci), Turkiye

Amag, katilimcilarin BiGG ve Avrupa inovasyon Konseyi (EIC) KOBI Hizlandirici hibe programi gibi
yeni fikirlere yonelik ulusal ve uluslararasi hibeler hakkinda farkindahgini artirmak olacaktir.
Katilimcilar, s6z konusu hibeler ve basvuru siireci hakkinda yeterli bilgiye sahip olacaklardir.

01 Haziran 2021 Pazar Arastirmasi
Gail Onat - Bigakgilar Tibbi Cihazlar, Tiirkiye

Basarili pazar arastirmasi, girisimciler icin dogru pazari tanimlamak icin 6nemli bir adimdir.
Katilimcilar, yeni Grlinler ve hizmetler igin pazar arastirmasi yapmak igin kullanilabilecek araglari
kullanmayi 6grenecekler. Deneyim paylasimi ve basari hikayeleri de aktarilacaktir.

08 Haziran 2021 Girisim Kurmak: Neden ve Ne Zaman?

Dr. Victor Scholten — Delft University of Technology, Hollanda
Katilimcilar, girisimcilerin ne zaman ve neden kendi start-up'larini kurmalari gerektigini ve start-
up kurulmadan once ve yaratilirken nelere dikkat etmeleri gerektigini 6grenecekler. Start-up'larin

statlleri arasindaki farklar, start-up'lar icin en iyi lokasyonlar ve lniversitelerin ve ekosistemlerin
faydalari tartisilacaktir.

15 Haziran 2021 Yatirimcilar ve Girisim Sermayecileri ile iletisim
Dr. Souheil El Hakim — Bigakgilar Tibbi Cihazlar, Tiirkiye
Bulusu veya urinleri lisanslamak veya yatirim almak girisimciler icin azru edilen opsiyonlardir.

Katilimci, yatirimcilarla nasil iletisim kurup miizakere edecegini, nereden baslamalari ve ne zaman
durmalari gerektigini ve mlizakerelere nasil hazirlanabileceklerini 6grenecektir.



